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Company
Description

In Group lo formamos un equipo de
profesionales experto en la
configuración y desarrollo del
talento de las personas y de las
Organizaciones.  Trabajamos
principalmente en tres ámbitos:
Selección y headhunting,
Consultoria organizacional
(diagnósticos de necesidades
formativas, diagnósticos de clima
organizacional, descripción,
valoración y retribución de puestos
de trabajo...) y en el ámbito del
coaching y del desarrollo
organizativo.

Information

Deadline: 2019-01-31
Category: Business
Province: Gipuzkoa

Country: Basque Country

Company

In Group Consultoria

Main functions, requisites & benefits

Main functionsMain functions

Empresa situada en Gipuzkoa perteneciente a importante grupo del sector automoción precisa cubrir la posición de Key Account
Manager.  * Dependiendo del Director Comercial de la División Europea se responsabilizará de participar en la elaboración y
cumplimiento del plan comercial diseñado para los clientes.  * Realizará visitas a clientes, asistirá a ferias, identi cará nuevos
mercados y colaborará con el equipo comercial en los proyectos de la empresa.

RequisitesRequisites

-Grado en Ingenieria, Grado en Admon y Dirección de Empresas,...  -Dominio de inglés, valorándose muy positivamente el
conocimiento de francés o alemán  -Experiencia en gestión comercial internacional en sector automoción  -Disponibilidad para viajar


