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Company
Description

Realizar la promoción, venta
técnica y distribución de
productos/soluciones de máquina
de la compañía, según las
directrices de la Dirección
Comercial/Gerencia, manteniendo
e incrementando la cartera de
clientes.

Information

Deadline: 2019-12-02
Category: Business
Province: Gipuzkoa

Country: Basque Country

Company

INZU Group

Main functions, requisites & benefits

Main functionsMain functions

Conocer el mercado, para tomar las medidas necesarias para adaptarse a las necesidades o tendencias de los clientes. Gestionar la
actividad comercial del día a día: atención y captación de clientes en el área de actuación. Apertura de mercado, incrementando la
cartera de clientes y mantener/potenciar los ya existentes. Detección y aprovechamiento de nuevas oportunidades en mercados con
alto potencial. De nición de nuevos productos y servicios así como su comercialización y venta. Fijar tanto la política de precios y
condiciones de venta como los canales de distribución. Responsabilizarse de la negociación y seguimiento de los negocios actuales.

RequisitesRequisites

Ingeniería. Inglés nivel avanzado / otros idiomas deseable. Estudios de especialización en Marketing/Ventas. Conocimientos de
estrategias comerciales, canales de distribución, atención al cliente.


