¢Bizkaia
talent

SENIOR CATEGORY MANAGER

Description Deadline; 2020-12-11 6% Country: Basque Country ISABEL&CUCA

Bolton food, empresa multinacional = Category: Business ke City: Zamudio
de gran consumo, para sus marcas I Province: Bizkaia

de alimentacion Isabel y Cuca
(conservas de pescado), precisa
incorporar en sus oficinas de
Zamudio (Bizkaia) un Senior
category Manager con gran
conocimiento de trade marketing y
category management

Company

Main functions, requisites & benefits

Main functions

Realizar y presentar el diagnostico de la categoria, identificando tendencias, riesgos y oportunidades, tanto para la compania como
para los clientes. Crear y poner al dia la estrategia de desarrollo de la categoria, teniendo en cuenta la estrategia de las marcas.
Participar en los planes de Marketing e innovacion, incluyendo los inputs comerciales Definir las estrategias comerciales de surtido,
lanzamientos, promocion y merchandising por canal / cliente, ocupandose de presentar recomendaciones de mejora en adecuacion
con la estrategia y objetivos de la compania. Definir los objetivos relativos a la gjecucion comercial en surtido, innovacion, distribucion,
cuota de lineal, visibilidad y promocion. Participar en la construccion del presupuesto, en cuanto a la inversion en promocion, surtido,
lanzamientos y visibilidad en el punto de venta. Gestionar los proyectos de desarrollo de categorias con las ensenas. Preparar los
argumentos comerciales para presentar a los clientes. Definir la “tienda perfecta” para nuestras marcas en cada canal. Proporcionar
apoyo, informacion y entrenamiento a la fuerza de ventas Supervisar la ejecucion con las herramientas de monitorizacion de la
ejecucion en el punto de venta. Supervisar la gjecucion de los planes comerciales, garantizando el cumplimiento de las politicas de
surtido, promocion vy visibilidad, y propone acciones de mejora y correccion. Evaluar los resultados de las actividades, sobre todo
promocionales. Facilitar dentro de la organizacion la reunion y difusion de informacion pertinente sobre el mercado que sea de
utilidad para la empresa. Supervisar los volumenes de promocion y proporciona informacion util para el proceso de planificacion de la
demanda. Desarrollar calendario promocional y de actividades en los puntos de venta. Coordinar la comunicacion a la fuerza de
ventas sobre cambios de producto, precios, packaging u otro tipo de actividades. Organizar y preparar los materiales necesarios para
la ejecucion de actividades promocionales y de visibilidad en el Punto de Venta. Gestionar de una forma eficiente y eficaz las
agencias de promocion y publicidad externas en apoyo de los objetivos de Trade Marketing. Supervisar y la gestion administrativa de
los gastos de su departamento. Ser responsable de alinear el departamento de Ventas, Marketing y el suyo propio para el
cumplimiento de objetivos. Asegurar la correcta ejecucion de las directrices de la empresa (politica comercial y politicas) por parte de
su equipo. Ser responsable del desarrollo de las habilidades funcionales y de comportamiento de su equipo. Ser responsable de
evaluar el desempeno de las personas del equipo y de aplicar las medidas correctivas adecuadas.

Requisites

Formacion: Administracion y Direccion de empresas o economia. No se descarta Ingenieria si tiene la experiencia requerida.
Conocimientos de trade marketing, category management. Experiencia en gestion de cuentas y negociacion. Experiencia es de 5-10
en empresas de gran consumo de Espana. En las areas de ventas/category management/ trade marketing. Conocimiento y
utilizacion de estudios y datos Shopper.




