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internacional especializada en
exportacion a incrementar su
equipo comercial para desarrollar y
hacer crecer la division de
tratamiento de aguas a nivel global.

Company

Main functions, requisites & benefits

Main functions

Director/a Comercial como maximo responsable global del area de negocio de tratamiento de aguas. Mision: busqueda y captacion
de fabricantes nacionales para llevar a cabo su desarrollo comercial en América Latina, asi como la direccion de un equipo de 25
personas para la consecucion de los objetivos establecidos. Realizar seguimiento del mercado, analizando y elaborando informes
comerciales, de resultados de ventas, actividades de la competencia y comportamiento del mercado. Implementar la estrategia
comercial en relacion directa con el departamento de marketing, ventas y servicio postventa del distribuidor exclusivo de pais.
Detectar en el cliente potencial cualquier producto que pueda ser susceptible de demanda y desarrollar un proyecto en base a sus
necesidades para promover su captacion. Gestionar y supervisar la capacitacion del personal de ventas y postventa. Gestionar los
procesos administrativos derivados de la comercializacion y contratacion de servicios, productos y equipos. Garantizar el correcto
cumplimiento de los lineamientos referentes a exclusividad, manejo de marcas, equipos, servicio postventa, personal, logistica y
negociaciones de acuerdo a lo dictado por casa matriz.

Requisites

Ingenieria Quimica, Industrial, Ambiental o similar con especialidad en tratamiento de aguas. Mas de 10 anos de experiencia en el

sector de tratamiento de aguas, teniendo relacion directa con empresas especializadas en maquinaria y equipos. Proactividad, vision
comercial, y ganas de formar parte de un proyecto a largo plazo.

Benefits

Contrato mercantil o de prestacion de servicios de un ano renovable automaticamente. Retribucion variable en base a proyecto.
Formaras parte de un proyecto internacional, con presencia en mas de 40 paises, ambicioso y en crecimiento. Flexibilidad total para
conciliar tu vida personal y laboral. Tu dia a dia sera 100% online. Crecimiento profesional en base a crecimiento del negocio.




