
DIRECTOR/A COMERCIAL - DIVISIÓN TRATAMIENTO DE AGUAS

Company
Description

Desde We Bring estamos
ayudando a una empresa
internacional especializada en
exportación a incrementar su
equipo comercial para desarrollar y
hacer crecer la división de
tratamiento de aguas a nivel global.

Information

Deadline: 2021-03-31
Category: Business
Province: Barcelona

Country: Spain
City: Trabajo remoto

Company

We Bring Strategy Consultants

Main functions, requisites & benefits

Main functions

Director/a Comercial como máximo responsable global del área de negocio de tratamiento de aguas. Misión: búsqueda y captación
de fabricantes nacionales para llevar a cabo su desarrollo comercial en América Latina, así como la dirección de un equipo de 25
personas para la consecución de los objetivos establecidos. Realizar seguimiento del mercado, analizando y elaborando informes
comerciales, de resultados de ventas, actividades de la competencia y comportamiento del mercado. Implementar la estrategia
comercial en relación directa con el departamento de marketing, ventas y servicio postventa del distribuidor exclusivo de país.
Detectar en el cliente potencial cualquier producto que pueda ser susceptible de demanda y desarrollar un proyecto en base a sus
necesidades para promover su captación. Gestionar y supervisar la capacitación del personal de ventas y postventa. Gestionar los
procesos administrativos derivados de la comercialización y contratación de servicios, productos y equipos. Garantizar el correcto
cumplimiento de los lineamientos referentes a exclusividad, manejo de marcas, equipos, servicio postventa, personal, logística y
negociaciones de acuerdo a lo dictado por casa matriz.

Requisites

Ingeniería Química, Industrial, Ambiental o similar con especialidad en tratamiento de aguas. Más de 10 años de experiencia en el
sector de tratamiento de aguas, teniendo relación directa con empresas especializadas en maquinaria y equipos. Proactividad, visión
comercial, y ganas de formar parte de un proyecto a largo plazo.

Benefits

Contrato mercantil o de prestación de servicios de un año renovable automáticamente. Retribución variable en base a proyecto.
Formarás parte de un proyecto internacional, con presencia en más de 40 países, ambicioso y en crecimiento. Flexibilidad total para
conciliar tu vida personal y laboral. Tu día a día será 100% online. Crecimiento profesional en base a crecimiento del negocio.


