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Company
Description

Somos una CDMO (Contract
Development and Manufacturing
Organization) y la confianza
depositada en nosotros por mas de
mas de 40 companias
biotecnologicas de todo el mundo
es nuestro mejor aval.
Desarrollamos y fabricamos
vectores virales (lentivirales),
siendo unos de los lideres
europeos trabajando acorde a
normativa EMA y FDA. Los
lentivirus producidos por
VIVEbiotech sirven para el
tratamiento de diversas
enfermedades entre otros
canceres hematologicos y solidos,
o enfermedades raras. iTe
buscamos a ti para formar parte de
nuestro Equipo!

€% Country: Spain
& City: Donosti
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I™ Province: Gipuzkoa

VIVE

Main functions, requisites & benefits

Main functions

Buscamos un Responsable de Desarrollo de Negocio para desempefar un puesto clave en dependencia directa de la Directora de
Desarrollo de Negocio. Sera tu responsabilidad principal la deteccion y generacion de nuevas oportunidades de negocio para
VIVEbiotech con el objetivo de que estas se materialicen en nuevos contratos para la compania. Llevaras a cabo la negociacion de
estas nuevas oportunidades, en colaboracion con la persona Responsable de preparacion de Propuestas Tecnicas. Tendras bajo tu
responsabilidad a un Market Insigh Analyst que forma parte de nuestro equipo de desarrollo de negocio. Se requiere que esta
persona tenga al menos de 5 anos de experiencia en ventas/desarrollo de negocio en la empresa farmacéutica/biotecnolégica,
prioritariamente en el sector de las CDMOs asi como un background cientifico-técnico, fundamental para una adecuada interaccion
con el cliente de VIVEbiotech. Seras la persona responsable de identificar y generar nuevas oportunidades de clientes interesados
en los servicios de VIVEbiotech con el objetivo final de que estas se materialicen en nuevos contratos y cumplir en Plan Anual de
Ventas. Gestionaras los procesos de negociacion con nuestros clientes. Realizaras un seguimiento global de la cartera de potenciales
clientes de VIVEbiotech. Prepararas y asistiras a reuniones con clientes en VIVEbiotech o en la sede del cliente. Conoceras
integralmente el mercado de VIVEbiotech incluyendo clientes potenciales, competidores y partners tecnolégicos entre otros. Tendras
una funcion clave en la supervision de la vigilancia tecnologica de la empresa. Prepararas y asistiras a varios eventos internacionales
al ano especializados del sector. Podras colaborar en la preparacion de propuestas técnicas si fuera requerido.

Requisites

Estudios Universitarios relacionados con Biologia Molecular, Biotecnologia, Biomedicina, Farmacia, etc. Master o Tesis Doctoral seran
considerados positivamente. Tienes experiencia de al menos 5 anos en departamentos de desarrollo de negocio/ventas en empresas
farmaceuticas o biotecnologicas con mercado internacional. Valoraremos muy positivamente la experiencia previa en CMOs o en
empresas de servicios de la industria farmaceutica. Tienes disponibilidad para viajar con frecuencia. Posees excelentes habilidades
sociales y de comunicacion. Posees un conocimiento de inglés alto/muy alto que te permite mantener interlocuciones tanto técnicas
como coloquiales de forma fluida. Tienes alta capacidad para gestionar y trabajar de forma eficaz dentro de un equipo, con liderazgo.
Presentas una buena resistencia a la frustracion y eres bueno/buena en la consecucion de objetivos a medio/largo plazo como
resultado final de éxitos intermedios. Eres capaz de adaptar tu estrategia en funcion de las variaciones observadas en el mercado.
Demuestras excelentes habilidades organizativas, interpersonales y de resolucion de problemas. Te sientes comodo/a y resistente
en un entorno de cambio y capaz de ajustar la carga de trabajo en funcién de las prioridades cambiantes. Eres capaz de trabajar de
forma rapida y precisa con un fuerte enfoque en los detalles, de forma rigurosa. Siempre te orientas a la alta calidad (excelencia y
autoexigencia) y demuestras autonomia. Eres capaz de trabajar bajo presion de resultados y fechas, con proactividad y
responsabilidad. Te gusta trabajar con una actitud positiva frente al cambio.




