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Company
Description

Con 20 años de experiencia en la
creación y desarrollo de
aplicaciones empresariales a nivel
mundial, Virtualware es una de las
principales expertas del mundo en
software empresarial como servicio
impulsado por 3D. En Virtualware
ofrecemos un enfoque profesional
y práctico del 3D en tiempo real,
proporcionando a empresas e
instituciones las herramientas y el
apoyo que necesitan para avanzar
en la adopción de esta tecnología,
principalmente a traves de nuestra
plataforma XR empresarial, VIROO.
Entre nuestra cartera de clientes se
encuentran: GE Vernova, Ontario
Power Generation, Gestamp, ADIF,
el Ministerio de Defensa español,
Invest WindsorEssex, la
Universidad McMaster, la
Universidad de El Salvador, la
Universidad EAN y mas de
300 clientes en mas de 27
paises para los que hemos
desarrollado proyectos a lo largo
de nuestra trayectoria. Con sede en
Basauri y oficinas en Toronto
(Canadá) y Orlando (Estados
Unidos), cotizamos en Euronext
París desde abril de 2023.

Information

Deadline: 2024-10-28
Category: Business
Province: Bizkaia

Country: Basque Country
City: Basauri

Company

Virtualware

Main functions, requisites & benefits

Main functions

Atender a la clientela internacional de carácter industrial, que entiendas sus procesos, su tecnologia…para apoyar en el desarrollo del
negocio con las soluciones de Virtualware dirigidas a ese sector (simulación de procesos, training industrial con realidad virtual...).
Gestionar clientes nacionales e internacionales. Apoyar al Customer Sucess Manager en los negocios de carácter industrial.

Requisites

Grado en ingenieria industrial u organizacion prioritariamente en los últimos tres años. Tener mucho interés por las tecnologias
inmersivas. Tener alto nivel de ingles (C1) (no titulo pero si capacidad de hablarlo,entenderlo y escribirlo de forma equivalente). Tener
disposición para viajar (una vez Cnalizadas las practicas nos gustaría que pudieras viajar para estar con clientes internacionales si fuera
necesario). Proactividad, con iniciativa y ganas por desarrollarse en un sector dinámico e incipiente como es el de la realidad
extendida (realidad virtual, mixta, aumentada…). Las competencias que tendrás que poner en práctica y nos gustaria que desarrolles y
mejores son:  Negociación. Pensamiento estratégico. Resolución de problemas. Trabajo en equipo. Gestion de proyectos.
Adaptabilidad y aprendizaje continuo. Comunicación. Gestion de clientes.

Benefits

Comenzarás tu andadura en la empresa con un contrato en de formación. Una vez formado/a y con mayor experiencia, el objetivo es
dar continuidad con un contrato indeCnido y que puedas trabajar en desarrollo de negocio y gestion de los clientes actuales de
carácter industrial y potenciales clientes para implantar las soluciones tecnológicas de Virtualware.  Desde tu incorporación con el
contrato de formación podrás disfrutar de:  Una cultura de trabajo basada en la conCanza en la persona, en la participación, la
innovación continua y la sostenibilidad.   Buen ambiente, políticas de bienestar, conciliación (horario Fexible, seguro médico privado a
partir de un año, posibilidad de teletrabajo, días de vacaciones por encima de convenio, días de asuntos propios, para adaptación
escolar...). Planes de desarrollo profesional y personal. Equipo multidisciplinar con muchos años de experiencia. Un proyecto
ilusionante, con proyección a largo plazo y proyectos punteros en nuestro ámbito de trabajo. Salario entre 18.000 y 21.000euros en
función de experiencia y conocimientos de las personas candidatas.


